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1. CARTA DE PRESENTACION

Del 16 al 18 de octubre de 2020, Bilbao Exhibition Centre va a celebrar la II Edicion del Certamen
CELEBRA.

Convertido en el punto de encuentro 6ptimo para promover de forma directa sus productos y/o
servicios aproveche nuestra experiencia e infraestructura para participar en un certamen que sera
visitado por todas aquellas personas que tienen previsto celebrar cualquier evento en 2021 y/o 2022.

Participar como empresa expositora es una gran oportunidad para contactar directamente con miles
de personas que nos visitan y buscan un marco ideal, cdmodo, practico y lleno de opciones que les
haga mas facil y sencillo organizar su evento.

Queremos que aproveche esta ocasion uUnica, y que cualquier duda que pueda surgirle la pueda aclarar
directamente con nosotros.

Las tarifas son las mismas que la pasada edicion.

Esperando contar con su presencia en este certamen, reciba un cordial saludo:

Event Manager

Adolfo Jurado

94 404 01 36 / 607 628 856
ajurado@bec.eu

Secretaria:

Imanol Urrutia

94 404 00 51
celebrabilbao@bec.eu
www.celebrabilbao.com




La inauguracién se realizara el viernes dia 16 a las 17 horas, y en ella estaran presentes
diferentes autoridades.

La participacion en el Certamen tiene una proyeccion de imagen comercial especialmente
importante, ya que sirve para trasladar por unos dias los establecimientos de su ubicacion habitual a
un recinto en el que se va a presentar una importante oferta de productos y servicios relacionados
directa o indirectamente con el mundo de las celebraciones.

El marketing ferial supone una magnifica herramienta que facilita entrar en contacto directo
con los potenciales compradores.

Convertido en el salén de servicios y productos para todo tipo de celebraciones como bodas,
comuniones, despedidas, aniversarios y encuentros CELEBRA contara con

- Hoteles, restaurantes, palacios, fincas, txokos y espacios originales
- Fotografia y video.

- Moda nupcial.(novia, novio, fiesta, 12 comunion, ceremonia).
- Joyerias.

- Agencias de viajes.

- Floristerias.

- Articulos de regalos y detalles de boda.

- Limusinas, coches clasicos y autobuses.

- Peluquerias y Centros de Estética, Belleza y Cosmética.

- Grupos musicales y dj’s.

- Foodtrucks.

- Wedding Planners.

- Medios de comunicacién y Publicaciones especializadas.

- Otras actividades.

- Alquileres de barcos y botes.

No se permitira entregar propaganda ni hacer desfiles por los pasillos con el fin de no daihar
a otras firmas expositoras, pudiendo realizar esto si se desea dentro de su stand.

El publico accedera al recinto con las invitaciones que le sean suministradas por las firmas expositoras
o bien descargandose la invitacidén a través de la pagina web: www.celebrabilbao.com

Las personas que visiten el Certamen sin invitacion pagaran una entrada de 2 € por persona y dia.

MONTAIJE: 14 y 15 (de 8:00 a 22:00 h.) y 16 de octubre (de 8:00 a 13:00 h.) de 2020.
EXPOSICION: 16, 17 y 18 de octubre de 2020.
DESMONTAJE: 18 (de 19:00 a 22:00 h.) y 19 (de 8:00 a 20:00 h.) de octubre de 2020.

Los horarios fijados para la exposicién seran:
- Viernes......16 de 16:00 a 20:00 horas.
- Sabado......17 de 11:00 a 20:00 horas.
- Domingo...18 de 11:00 a 19:00 horas.

El stand modular de 12 m2 incluye los siguientes accesorios:
Iluminacion del stand.

Un mostrador de 103x53x100 cms.

Una mesa redonda (diametro aprox. 80 cms.) y dos sillas.

Enchufe monofasico de 220V con diferencial.

Rotulacion de la razén comercial sobre el stand.

Boletin de enganche y permiso de industria.

Se enmoquetara la totalidad de los pasillos y superficie de exposicién.

El pabelldon dispondra de servicio diario de limpieza para pasillos, stands y demas departamentos
ubicados en el interior. Siempre habra dos personas de mantenimiento durante el horario del
certamen. Existira servicio de seguridad diurna y nocturna.




STAND CENTRAL: da a una calle o pasillo.
STAND ESQUINA: da a dos calles o pasillos.

Stand central: 1.680 €
Stand esquina: 1.995 €
Hasta el 15 de junio de 2020

Stand central: 2.020 €
Stand esquina: 2.395 €
A partir del 15 de junio de 2020

SOLO SUPERFICIE
Espacio central: 126 € / m2
Espacio esquina: 153 €/ m2
Hasta el 15 de junio de 2020
Espacio central: 151 € / m2

Espacio esquina: 184 €/ m2
A partir del 15 de junio de 2020

- A todas las tarifas se les aplicara el 10 % de IVA.
- 5% de descuento para renovaciones realizadas antes del 30 de abril de 2020.

Las tarifas de participacion incluyen:

1.- A) Stand modular de 12 m2 (4m. de frente X 3m. de fondo), con moqueta, mesa circular, dos
sillas, mostrador, iluminacion, toma de corriente, rotulacion de la razon social en letra estandar,
permiso de industria (boletin de enganche) y limpieza diaria.

B) Superficie con moqueta, permiso de industria (boletin de enganche) y limpieza diaria.

2.- Inclusién de su empresa en el Directorio de Empresas colgado en la web del Certamen hasta la
celebracion de la proxima edicion (2021).

3.- Publicacion de su empresa en el Catdlogo General de Expositores.

4.- Disponer de la Base de datos (nombres y apellidos, direcciones de correo postal y electrénico,
teléfonos, fecha del evento...) de las personas que visiten y/o se inscriban en CELEBRA 2020. Esta
informacién se remitira por mail, y su uso (telemarketing, mailing postal o electrénico) queda
restringido Unica y exclusivamente para uso de las empresas expositoras que participan en el
certamen.

5.- Gastos de participacidn y publicidad, pases de acceso para montaje y exposicidn, invitaciones y
carteles promocionales, etc.

6.- Un abono de parking.




Cierre del plazo, ubicacion preferente 30/04/2020
Cierre del plazo, precio preferente 15/06/2020
Vencimiento de la factura 16/09/2020
Cierre de recepcion de solicitudes de servicios opcionales 29/09/2020
Comienzo del montaje 14/10/2020
Final del montaje 16/10/2019

Celebracion del Certamen Il EDICION CELEBRA

16 - 17 - 18 /10/2020

Comienzo del desmontaje

18/10/2020

Final del Desmontaje

19/10/2020




1.- Ganar cuota de mercado y contribuir a reforzar la imagen de la empresa de la forma mas
econdmica y eficiente.

2.- Establecer una interaccion directa entre comprador y vendedor, cara a cara. Es una
deferencia por parte del expositor acercarse al cliente con sus productos y/o servicios.

3.- Obtener un alto volumen de informaciéon en un corto plazo de tiempo.

4.- Establecer contactos comerciales con los visitantes y acuerdos comerciales con las empresas
expositoras (intercambiar informacion con otros profesionales del sector).

5.- Tomar el pulso al mercado y conocer las tendencias actuales y futuras.

6.- Comprobar el grado de satisfaccion de los clientes reales o potenciales respecto a nuestros
productos y los de los competidores.

7.- Tener una idea clara acerca de la competencia: Quien es y cual es la posicidon de nuestra
empresa con respecto a los demas. También poder conocer a los clientes de la competencia.

8.- Acelerar el proceso de decision de compra.

9.- Investigar sobre la politica de precios de nuestra empresa respecto a la competencia.

10.- Las ferias se colocan en segundo lugar en el ranking, sdlo detras de la venta directa,
en lo que se refiere a su influencia en el proceso de ventas.

11.- En un 91% de los casos, la participacién en ferias constituye un factor clave para la
toma de decisiones de compra, colocandose en primer lugar con respecto a otras fuentes de
informacién (publicaciones, asociaciones, directorios, vendedores, etc.).

12.- Para el 85% de las empresas, la participaciéon en ferias supone un ahorro de costes
importante, al concentrar compradores y proveedores de productos y/o servicios en un
mismo lugar.

13.- El 71% de los visitantes comparten la informacion que obtienen en las feriascon 1 a
6 personas.

14.- El 83% de las personas lideres en un negocio, confia en las ferias como instrumento
para estar al corriente sobre las tendencias del sector.



6. PLANO DEL CERTAMEN
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